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~ Den digitala bron
over sundet

Peter Myrback, Per Torphammar och Christer Lannestam,
alla fran Enator, dr nagra av de fa som har fatt satta
sina fotter pa Bron med stort B. De gor det for att fa

se sitt skrivbordsarbete omsattas i verkligheten.
Héar gar de pa den vaning dar tagen ska rusa fram.
P4 sista sidan kan du ldsa mer om den digitala bron éver sundet.

Véara nya Vara expansions-
avdelningar omraden
presenteras pé 2 presenteras pa
sidorna3-5 sidorna 6 - 10
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Redaktér och
ansvarig utgivare:
Anita Bjgrlin

tel. 0470-42 215,
telefax 0470-42048

e-post anita.bjorlin@enator.se

Om inget annat anges
svarar redaktéren for text
och foto.

K

Bertil Ullergren,

tel. 0470 - 42 242

Bo Ljungblom, Arboga,
tel. 0589 - 82 001

Bo Svensson, Solng,
tel. 08 - 705 5142

N i

rots att vi har kommit in i
mars Hr detta drets forsta
nummer av Kommunikattren.

Diirmed ér det lige att summera det
glngna diret, som totalt sett blev ett
bra ir.

Verksamhetsmissigt bibehéll vi
trots alla farhdgor sdviil forsvarsvoly-
men som volymen mot vira etablera-
de verk- och myndighetskunder. Vi
kniit dessutom ett antal nya verk och
myndigheter till oss. Expansionsom-
ridena, d v s Ericsson, Niitbyggare,
Stadsnit, Sikerhet etc, utvecklades 1
stort som planerat. Lite smolk i biiga-
ren blev det dock genom att vi inte
alltid fick fram resurser for jobb ut-
omlands eller hos kunden och dirfor
tvingades tacka nej till dessa upp-
drag. Aven verksamheten mot Ore-
sundskonsortiet  utvecklades bra.
Som sagt verksamhetsmissigt blev
det ett bra ir.

ersonalmissigt viixte vi inte

Priktigl 1 den takt vi hade

dnskat men vi fick in ett

stort antal unga duktiga medarbetare.
Viilkomna!

Aven resultatmiissigt blev 1998 ett
bra dr inte minst beroende pé att sista
kvartalet gav ett bra utfall. Eftersom
vi gjorde ett resultat som dr klart biitt-
re in budget fir ni alla en vilfortjiint
vinstdelningsbonus. Ni fir dela pa to-
talt 2,5 miljoner kronor, d v s cirka
6.400 kronor per heltidsanstiilld. Eu
stort tack for alla goda insatser under
1998.

4r vi viil sagt detta miste
vi ta tag i nuliget, som pd
firsvarssidan  fortfarande

fir osiikert. Dédremot har den nya ar-
betssituationen redan gjort att inten-
siteten i siiljarbetet inom expansions-
omridena har Gkat klart.

Jag tror att vi under mars ser lite
biittre hur forsvarsverksamheten blir

under dret och inom vilka omraden
minskningen blir som storst. Didrmed
fér vi biittre underlag fir att starta er-
forderlig omstillningsutbildning,
dven om vi redan delvis har startat.

m nedgingen inom for-
svarssidan blir kraftig &r

denna omstillning béade
omfattande och kostnadskriivande,
varftr jag upprepar min viidjan f;%
informationstriiffarna. For att vi
klara denna omstillning pd ett bra
siitt for sédvil berdirda individer som
Communications som helhet, kriivs
att vi alla stiiller upp och tar var
av eventuellt obehag i form av exem-
pelvis nya arbetskrav och sniivare
omkostnader. Accepterar vi direkt
omstillningsbehovet, gemensamt tar
tag i svarigheterna och inser att om-
stiillningen ocksa ger méjligheter till
exempel i form av ny kompetens och
nya arbetsuppgifter si kommer vi att
klara den hiir situationen ocksa.

ad giiller organisationen
sél fir nu dven avdelningar-
nas struktur och beman-

ning firhandlade och klara, varfor vi
frin och med mars helt arbetar i d’
j

| nya organisationen. Diiremot tror ja

att vi framgent fir se ytterligare ett
antal forindringar. Nir marknaden
och verksamheten utvecklas 1 snal*
takt miste vi fortlépande se ull att
har enheter som tydligt adresserar de
kundgrupper och tjinster vi vill viixa

pa.

‘ Ji har siledes en twff upp-
gift framfdr oss, men vi dir
ocksd viil rustade, sd ge-

mensamt ska vi gira dven 1999 ull
ett gott dr.

rirar Dvariedssan, VI
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Avdelning Marknad

Bertil Ullergren betonar har marknadsféringens och férséljningens
betydelse for Communications framgéngar. Han presenterar ocksa de
resurser som idag star till buds inom avdelning Marknad och pa vilket

satt de kan medverka till kommande resultat.

Okade resurser till
forsaljningen ska ge resulta

arknadsforing och forséljning &  Infelligenta hus Ansvarig: Hans Nygren G[mm;: Jﬂhdnssgn

av grundpelarna for vért fore-  Natbyggare  Ansvarig: Hans N;,'gren stina Lini
gs framgding. Historiskt har vi, rela-  Nya verk och mynd:ghemr 4
omsiittningen, lagt lite kraft pﬁ
marknadsfiring u-:h fiirsiljni

synpunkter eller vad det
vara ma inom omradet utbud, mark-
. nadsfiiring och forsiljning, kontakta
Elisabeth Stenfelt, assistent (organise-  mig,

s Sundkvist  rad i stab Kvalitet). Bertil Ullergren
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vdelningens samlade erfaren-

heter och kunnande utgir Com-
munications samlade kompetens
inom radiokommunikation m m. Det
innebdr att de kan leverera ett kom-
plett utbud av tjlinster och tekniklds-
ningar fiir samtliga faser inom ett ra-

L

den stralande avdelningen.

Avdelning Radiokommunikation

Konsult- och underhallstjénster inom teknikomradena radio-
system, mobiltelekommunikation och navigationssystem ar
avdelningens huvuduppagifter. De pastar darfor oférbehallsamt
att det ar avdelning Radiokommunikation som ar

Kraftfull satsning utanfor
forsvarsmarknaden

dio-, mobiltelefoni- eller navigerings-
projekt. Utveckling och leverans (g
systemlisningar och produkter ingdr
ocksd i avdelningens verksamhet.

— Med eit &kat samarbete inom bo-

laget och dkat gemensamt upp{rﬁduﬁ
de pi alla marknader kommer vi

-

rbetsuppgifterna for avdelningen

har ett stort teknikinnehdll inom
omridet data- och telekommunikation
och detta kommer att giilla fiven 1 fram-
tiden. Tjinsterna siiljs frimst som tek-
niskt stisd i stérre projekt och i l5pande
verksamhet hos kunderna. Avdelningen
har dessutom egna verkstiider fir avan-
cerat teleunderhill.

Men milet #r att de ska kunna ta pd sig
dtaganden av iinnu stérre omfattning.
Dessutom  gir teknikutvecklingen fort
som bekant, och under de niirmaste dren

kommer kommunikationsmetoder base-
L

rade pid ATM och IP. och det paverkar hur
telekommunikationstjlinster realiseras och
hur niit byggs. Denna utveckling kommer
naturligtvis att piverka sfittet att arbeta,

Fir att avdelningen dven i fortsiii-
ningen ska ha en lingsiktig stabil och
lénsam verksamhet dr mdlet att utveckla
personalens och avdelningens samlade
kompetens, och ©ka forsiljningen pd
marknader utantor frsvaret.

Avdelningens tjiinstentbod kan sam-
manfattas 1 fyra huvodgrupper; konsul-
ting, underhillssupport och medverkan
vid systemleveranser.

Avdelning Data- och telekommunikation

Telefoni, data, transmission, sdkerhet och teknisk dvervakning
ar val kanda begrepp inom avdelning Data- och telekommunika-
tion och dessutom med relativt Iang historia. Men framtiden

kommer inte att se likadan ut.

Karnomradet bestar
men vidareutvecklas

%)

-

— Vir huvudkund &dr och kommer att
vara Férsvarets materielverk, firklarar
Lars Bivstedt, avdelningens chef, och
fortsiitter:

— Pi Overstyrelsen for civil beredskap
arbetar vi med materieltekniskt stéd for
ledningscentraler och systemtekniski
stid for projekt Elvira. DA det géller
ADtranz, SL och Banverket handlar det
om kommunikationssystem for spirbun-
den kommunikation. Hos Ericsson och
Telia fungerar vi bland annat som nét-
byggare 1 deras GSM-utbyggnad.

Tillviixten kommer att ske pd markna-
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vinna framgingar, som ir s& viktiga nu
niir vira traditionella marknader har
svirigheter, siiger Joakim Kruse, avdel-
ningens chef,

— Men firsvarsmakien och Firsva-
rets materielverk kommer under tver-
skidlig tid att utgbra var stirsta och
mest betydande kund. Vir kompetens
och kunskap om den marknaden fir ba-
sen fir att vi ska kunna genomfiira en
omstiillning och kraftfull satsning mot
kunder utanfiir forsvarsmarknaden.

Ovriga svenska kunder iir nigra verk
och myndigheter, en del kommuner
inom flygomridet samt niiringslivs-

under.

‘E.‘-:p{rt‘tmarknﬂdﬂn ir nationella tele-
myndigheter och teleoperatirer, luft-
farts- och sjtfartsmyndigheter och flyg-
platser. Andra exportkunder har vi via
'ﬂmka exportforetag. +

der utanfr frsvaret och di framfarallt
inom Communications expansionsom-
riden; Niithyggare, Siikerhet, Ericsson
och Stadsniit.

— MNaturligtvis kommer andra verk
och myndigheter att fdven fortsiitt-
ningsvis tillhiira vira viktiga kunder,
avslutar Lars. L

S
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egreppet omfattar ocksa strategier,

metoder och aktiviteter som siiker-
stiiller att kunderna erhiiller informa-
tionsutbyte som stidder deras affirs- och
verksamhetsutveckling.

Avdelningens verksamhetsidé Hr att
siilja, utveckla och genomfira konsuli-
tjifinster som ger kunderna forutsitining-
ar till en effektivare verksamhet och ull
forbiittrade affiirer.

Verksamheten dr inte orienterad mot
speciella system eller applikationer utan
ir uppdelad pa fackomriden. Dessa ut-
gir "virtuella organisationer” inriktade
pa att skapa kompletta kunderbjudande.
I ett fackomride kan ingd specialister
frin flera enheter och avdelningar.

Fackomridena &r till exempel firind-
ringsanalys, strategintformning, data-
kommunikation, elektroniska katalo-
ger, meddelandehantering, transport-
telematik,  foretagsnit,  stadsniit,
IT-slikerhet m {1 omraden.

Huvuduppgiften dr att i samarbete med
de ansvariga fiir satsningsomridena gora
inbrytningar hos rikskunder inom niinings-
liv och att expandera pi det stathiga seg-
mentet genom inbryning mot nya kunder.

Avdelningens primiira kunder finns
inom marknadssegmentet Verk och Myn-
digheter och inom ninngshvet och da
frimst pd foretag med koncemstruktur.
Men avdelningen har ocksd stora intres-
sen inom kommun- och landstungsmark-
naden, som koper [T-managementtjinster
och upphandlingskonsulting. Och det &r
inom dessa marknadssegment som man

dven ser expansionsmdjligheter,

L

(" Avdelning Féretagskommunikation

Foretagskommunikation &r inget entydigt begrepp. Avdelningen
anvénder begreppet Féretagskommunikation for att ange att
man arbetar med en helhetssyn pa en organisations informa-

tionsutbyte baserat pa egna och férhyrda tjanster, utrustningar

och system fér tal, text, bild, video- och datakommunikation
samt management och support av dessa system.

Inte orienterad mot
speciella system
eller applikationer

De viktigaste kundemna f&r fiir niirva-
rande Overstyrelsen fir civil beredskap,
Fastighetsverket, Riiddningsverket och
Oresundskonsortiet. Men det finns ock-
sd andra intressanta uppdrag for Riks-
skatteverket, Riksforsikringsverket, Ar-
betsmarknadsstyrelsen, Regeringskans-
liet och Viigverket.

Avdelningens fyra huvudtjiinster appli-
ceras pd deras fackomriden. Och huvud-
tinsterna #ir TT-management, upphand-
ling, svstemanpassning och driftstudier,

Hur ser déi den framtida inrikiningen
och verksamhetsutvecklingen ut?

Avdelningen inriktar successivt sin
verksamhet mot ett stérre innehdll av
tjfinster orienterade mot IT-management
och systemanpassning.

Avdelningens griinsytor inom Commu-
nications ir forstas de andra avdelningar-
na Data- och telekommunikation sami
Radiokommunikation. Inom Enator fir det
Telub, Drift & Support, Dotcom, Infor-
mation Management samt Trigon, 4




Expansionsomradet Ericsson

Vi borjar inte

Ericsson har valts som ett av
vara expansionsomraden inom
naringslivet. Genom att utnyttja
vara specialistkunskaper avser
vi att bli en viktig samarbets-
partner for Ericsson.

edan idag medverkar Enator Com-
Rmuni-:atinns i ett flertal projekt
inom olika delar av Ericssons verksam-
het till exempel Radiobasstationsprojekt,
Extranetprojekt, labview-projekt, an-
tennprojekt, mitprojekt, niitbygenads-
projekt m fl. Denna projektportfilj har
gett oss ett viilfortjiant bra rykte inom de
delar av Ericsson som har arbetat tillsam-
mans med oss. Niir vi nu birjar var ex-
pansion ger detta oss en fast grund aftt
starta frin.

Malen fér 1999
Eit av mdlen dr att vi ska medverka 1 av-
sevirt fler projekt inom Ericsson in vad
vi har gjort tidigare. Hiingenom okar vi
béde vir kunskap om Ericssons verksam-

het och vir fakturering, samtidigt som |

antalet "Ericssiner” som kiinner till vir
personals kunskap och kompetenser
tkar. Grunden for all konsultverksamhet
dr att i samband med varje uppdrag iden-
tifiera nya uppdrag inom nirliggande
verksamheter.

Ett annat mél fr 1999 iir att komma in
i projekten tidigt. Avsikten Hr att kunna
komma in redan under projekidefini-
tionsfasen. Det ger oss inte bara en mij-
lighet till att bemanna projektet med flera
av viira kolleger, vi fir di ocksa en mii)-
lighet till att pdverka uppliggningen av
projektet. Detta dkar dessutom mijlighe-
ten fir oss amt kunna definiera och fi
finnu intressantare uppdrag i framtiden.

Ett tredje mél for 1999 fr att vi ska bli si
etablerade att Ericsson ligger produkt-
ansvar Over pd oss. Nir vi kommuat hat, r

vi en forliingning av Ericssons egen or- |

ganisation och en del av den totala verk-
samheten.

Utmaning med en stor kund
Ericsson iir troliglvis Sveriges mest er-
farma upphandlare av konsulttjdnster.
Ibland kan ett projekt bestd av femtio
personer, varav fyrtionio Hr konsulter
och en Ericssonanstiilld (och han/hon &r
inte nidvindigtvis projektledaren). Det-
ta medfér starka krav pd en strikt pro-
jektprocess med stringent projektdoku-
mentation.

Niir man sedan Eigger till
kunskapsnivin inom
Ericsson till denna ek-
vation blir det viildigt
intressant. At éta lunch
i Kista eller Alvsjé fordrar an-
tingen en bra kunskap i tre- eller fyr-
stéllliga akronymer eller en bra ordlista.
Niir vi nu expanderar ir det viktigt att vi
gbr det med bibehallen hig kompetens-
nivi. Den hiir kunden godkiinner bara
partners som fr lika duktiga eller helst
dnnu duktigare dn dem sjilva.

Intressant situation
Ericsson befinner sig i en intressant si-
tuation,

Fenomenet Internet har gett en helt ny
utveckling. 1 stillet for att skicka data

med telekommunikation skickas tal med |

fran noll

datakommunikation, vilket Gppnar fir
helt nya spelare som till exempel Cisco.

Pi grund av de neddragningar som
genomfdrs | Svenge drabbas vi just nu
av ett temporirt konsultstopp. Vi miste
bli duktiga pd att hantera och forsti des-
sa forindringar.

Nya specialistkompetenser kommer
att efterfriigas i stigande grad eftersom
Ericsson kommer att striiva efter att mi-
nimera sin ¢gen organisation.

Kraven pd projektledning, projekido-
kumentation och projekttidplaner kom-
mer att stiga efierhand som de affirg.

miissiga kraven pd projekien stiger.
Ericssons behov av att foku-
gera pa framtida pro-
dukter tvingar dem

till att slippa il
P produkter ull part=
& ners som oss. Det ger
oss Okade mijligheter,
vilket samtidigt genererar
nya krav pi oss.

Niir vi nu ska arbeta oss indit och uppdt
och samtidigt bredda vir verksamhet
inom Ericssons olika delar ser jag mig
sjiilv som lite av en tusenkonstndr; silja-
re, projektledare, marknadsfirare, eko-
nom och lagledare.

Tusen rister kan tala som en, men en

kan aldrig tala som tusen!
Ratand Washer
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Expansionsomradet Intelligenta hus

Mojligheternas hus
ger oss affarsmojligheter

IT i huset gér livet enklare och
IT skapar mdjligheternas hus.
Detta pastar vi helt frankt. Och
vi tror att allt flera fastighets-
dgare ocksa bdrjar inse sam-
ma sak. Annars skulle vi inte
férklara Intelligenta hus som
@t expansionsomrade.

en snabba tekniska uivecklingen i

trygghet och komfort kriiver intelligenta

system och IT-miljé 1 fastigheterna men |
ocksd en kostnadseffektiv fastighetsskit- |
sel. Vi talar om IT-hus. Fastighetsigarma |
kiinner kraven men ser ocksd mijlighe- |
terna, sviil for sig sjidlva i egenskap av |
| hus som expansionsomrade samordnas
| av naturliga skiil diirfor med virt nitbyg-

fastighetsfigare som fir hyresgiisterna.
Inom denna marknad, som dir expansiv,

| satsar Communications. Vira konsulter |

inom verksamhets- och teknikutveckling

| kan fungera som stid for bade fastighet-

IT. fastighetssystem och vidareutveckling
av tjdinsteutbud 1 syfte att skapa en attrak-
tiv milji och Gkat merviirde,

— De kunder vi viinder oss all fr 1 {&r-
sta hand fastighetsbolag i kommuner,
som redan har ett stadsniit. Intelligenta

garkoncept, forklarar Hans Nygren, som
fir ansvarig fir detta expansionsomride. -
*

kombination av Gkat behov av | sigaren och hyresgiisterna i frigor kring

-~

Utbyggnaden av mobila nat har pagatt relativt lange och nagon avmattning syns inte till.
Snarare tvartom. Nya landsomfattande, regionala och lokala mobila och fasta system expanderar
starkt. Framtiden ser alltsa ljus ut, men inte utan samarbete.

en mycket linga er-
farenhet och stora
kompetens som finns
inom Communica-
tions ska vi bygga
vidare pd, och det
fr didrfor natarligt
att inte bara fort-

ciitta 1 upptram-
\ﬁdeﬁpérumn ock-

54 satsa ordentligt.

Med den kompetens

och fiirmiiga som finns

.%11 vi vara med och
ygga" bland annat fasta
nit, GSM-system och landmobi-
la radiosystem.

Mitbyggarkonceptet  ska
dessutom integreras 1 och
kopplas till stadsniitskoncep-
tet, Intelligenta hus-konceptet
samt Regional IT.

- Hittills har konceptet
handlat mycket om projektled-
ning och kompetensfrstirk-
ning i genomfirandefasen,
som till exempel niitdesign,
nitplanering, projekiering, do-
kumentation och kvalitetssik-
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Expansionsomradet

Natbyggare

ring, forklarar Hans Nyberg,
ansvarig fiir expansions-
omradet, men genom

den mijlighet vi ftt
samband med

Okat behov av .o
kommunikation
kraver fler och
kraftfullare nat

och en medvet-

nare satsning pé

vissa s k expan-
sionsomriden &r

vi 1 full fiird med

att expandera sdviil
siljsidan som verk-

samheten.

Inte utan samarbete
Den viixande marknaden
finns bland sivil gamla som
nya (elekomkunder. Den
stéirsta expansionen (ror vi
kommer inom "Encsson-
viirlden” men iiven inom an-
dra telekombolag i bide Sve-
rige och Finland, och icke att
forglimma kommun- och
landstingsviirlden.

Expansionsomriadet  kan
dock inte vinna de stora fram-

gingarna utan ett samarbete =



=% inom affirsomridet Kommunikations-
lisningar, for nirvarande frimst did mel-
lan Communications och Enator Telean-
liggningar. Samarbetet sker ocksd med
andra bolag i andra affirsomriden. Bola-
gen kompletterar varandra med kompe-
tens och resurser. Allt detta for att vi
dessutom ska kunna erbjuda de Kunder
som sa dnskar entreprenader och system-
lthsningar.

Med ett stadsnat dkar kommu- E){ panSiOnsom Fédi

nerna sitt attraktionsvarde och 1
konkurrenskraft. Och Commu- I I ik a nv a n
begrins

nications kan erbjuda ett ut-
bud av konsulttjanster som ar
nodvandiga for att ett funge-
rande stadsnat ska kunna bli
verklighet.

-

3 HE BN
Det kan ocksd bli aktuellt att sam-
arbetet ibland miste ske i konsortieform. g ?ﬁime : l a

Storleken och innehéllet i affiirer dr av- o
girande. Detta ir dock inte nigot nytt. : e

Exempel finns redan frin tidigare affirer.
— Teleanliiggningar och Communica-
tions &r tvd av varandra oberoende fo-
retag med helt olika bakgrund och sitt
att ndi marknaden. Men nu ska vi med
en mera innehdllsrik produktportfil)
bearbeta marknaden pd ett avit och
bredare siitt. Det kommer att éka effek-
ten av marknadsbearbeiningen och jag
Ar Bvertygad om att vi blir in mer in-
tressanta genom var stora bredd, avslu-

tar Hans optimistiskt. 4
N
Fakta om
expansionsomradet |
| Nitbhyggare :

!Nﬁthyggama erbjuder projekiledning,
 projektadministration, supervisning m m
ochi

studiefasen  systemlisningar, sira-
tegier, infdrande av ny teknik, integra-
tionslBsningar m m.

forplaneringsfasen  analyser, del-
systemlisningar fiir radio och transmis-
sion, optimering, dimensionering, kost-
nadsheriikmngar, upphandlingsstid, m m

genomfirandefasen  viixel-, radio-
och anliggningsplanering, niitdesign,
projektering, dokumentation, drifisit-
ning, kvalitetssikring m m

driftfasen drifistid, support m m.
Kunder:

Niitoperatirer som t ex Telia, Telia
Mobile, Tele 2, Sonera

Niitiigare som 1 ex kommuner, Sto-
| kab, Banverket, Vattenfall

Leverantirer som t ex Ericsson, No-
kia, Motorola, Siemens
Entrepreniirer som t ex Swedia

Network
etwo y

en snabba tekniska utvecklingen i :
| IT. De iir kostnaden, tillgiingligheten och

kombination med det stindigt dkan-
de informationsbehovet kriiver att fiire-
tag och hushill har tillgdng till modern
informationsteknik till liga kostnader.

IT jimstills av minga som en produk-
tionsfaktor vid sidan av personal, kapital
och traditionella maskinparker. Och till-
gangen till kostnadseffektiv IT innebir
att niringslivet kan bibehilla och stirka
sin konkurrenskraft. Genom biittre till-
gang Gl IT fir distansarbete och distans-
uthildning kan man minska utflyttningen
och hija kompetensnivian,

Det finns hinder
Dessutom innebiir IT siinkta kostnader
for kommunerna genom att man kan ef-
fektivisera den offentliga verksamheten.

[ )

Men det finns hinder fir utbyggnad av

kompetensen. Ett  Internetabonnemang
gir att £ till en rimlig kostnad, men dit
kapaciteten "lg"”. Niir behoven dkar sti-
ger kostnaden snabbt,

Fir en kommun kan en satsning pa ett
stadsndt vara ldsningen och eft siitt att
dverbrygga de hinder som finns idag och
som begransar IT-anviindningen,

Anviindarna som har nytta av ett stads-
nét dr ndringslivet i kommunen, medbor-
garna, bostadsbolagen, vird och omsorg.

Niéstan ett maste
Ett stadsniit 8kar ocksd méjligheterna fir
kommunens skolor. IT i skolan kan prak-
nseras ull ligre kostnad.
Fir kommuner 1 titorter med egna

1999 NMummer 1 = Kommunikaldren



tStad_snéit
ningens
ing forhindras

p av stadsnat

stadsniit dkar konkurrensen. Fiir kommu-
ner i glesbygd dr det niistan ett miste om

mmunén vill hiinga med 1 utveckling-
en och locka till sig foretag.

Fullt av féllor
bilka fr da tjiAnsterna som stadsniitet un-
eréimu det f6r? Internet och e-post for-
sils men ocksd elektroniska affiirer, video-

konferenser, telefoni, avliisning och styr-
ning av elfdrbrukningen, larm och dver-
vakning av fastigheter m m.
Vad kan di Communications erbjuda nii-
ringslivet och kommunemna?

Hans Clasén, ansvarig fir expansions-
omrddet, firklarar:

- Viigen fram till ett bra stadsniit fr
full av fillor och svira vigval. Vi har ut-

vecklat en metod som leder kunden ge-
nom de olika vigvalen, fran idéer och
mdjligheter till ett firdigt stadsnit.

— Vanligtvis birjar vi med att studera
nuliget och det behov som finns hos
kunden. Nista steg ir att finna den twek-
niska lsningen som &Hr bist. Lbsningen
kan vara allt frin fiberdragning inom

| kommunen till samordnad (iinsteupp-
| handling. Nir det &r klart kan vi gé vida-

re med att hjilpa till med anskaffningen,
planeringen, installationen och driftsftt-
ningen, Nista steg dr drft och support,
som vi ocksd kan hjiilpa 6ll med.

Nigra av de som redan uinyttjat Com-
munications kunnande nir det giller
stadsnét miirks Jimitkraft, som #gs av
Ostersunds kommun, Ljusdal, Giivle
Energi, Nomtilje Energi, Nykoping,
Hirndsand samt projekten IT-Bergsla-
gen och IT-KAK, d v s Kiiping, Arboga
och Kungsir. L

Expansionsomradet 2000

Fest eller frossa
vid millennieskiftet?

'glir det kaos till nyar? Ja, vis-
sa havdar att allt som kan ga
fel gbr det. Andra tar det med

. Men det ar nog att ta det
ite for latt pa problemen.

Men vilka &r da problemen,
och vad kan vi gora at det?

jélvklart dir det problemen med allt

och alla som pa ett eller annat siitt ir

beroende av datorer eller datasystem.
Det finns diirfér goda skiil for oss att
utnytyja affiirsmdjligheterna i det man
brukar kalla 2000-problemen. "20{}-
tiinster” iir alltsd viirt att satsa pd.
Satsningen har bland annat inneburit
att 15 personer inom Communications
har snabbutbildats till 2000-konsulter.
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Siljmaterial och annat stédjande materi-
al finns tillglingligt pd intraniitet.

Vart expansionsomride Siikerhet &r
nirbesliiktat med 2000-tjinsterna och
foljdriktigt &r Hans Sundkvist ansvarig
fiven fiir detta expansionsomride.

— Virt traditionella arbetssiitt limpar
sig mycket vil for 2000-uppdrag, siger
Hans. Planering, noggrannhet, envishet,
forméga an ifrdgasiina och dokumentera
ir alla viktiga egenskaper fir att lyckas 1
det hiir projektet. Men tiden Hr knapp.
Och niigon forlingning av leveranstiden
idr inte lont att diskutera.

— ¥1 arbetar nu fér fullt med ant hjélpa
fiiretag som har insett att stérningamna
vid millennieskiftet kan ge stora ekono-
miska och affdrsrelaterade fGlyder, fort-
siitter Hans. Ent till synes enkelt problem
kan bli global huvudviirk.

Vad ir det di vi erbjuder? Ett starise-
minarium som innéhaller én genomgang
och arbetsplanering, forstudie fér att hit-
ta de verksamheter och system som be-
rifrs, inventering och analysering av sys-
tem och utrustningar, projektrevision
som visar om pdgdende projekt tiicker
alla delar i 2000-arbetet, en beredskaps-
plan ftir att vara beredd pd det som inte
fir hiinda men som trots alla anstring-

| ningar dndi kan hinda,

Kunden ska alltsa inte behiiva ha fros-
sa pa den kommande nyirsaftonen. &



Att information kan fléda fritt
mellan organisationer och
manniskor leder till att fGre-
tagens sarbarhet 6kar drama-
tiskt. Dataintrang, avbrott och
informationsforluster ar oval-
komna foreteelser.

Darfor &ar det naturligt att
vara anstrangningar att mark-
nadsféra det kunnande vi har
inom omradet Sakerhet fort-
satter med oférminskad styrka.

drt budskap #ir att med riitt kunskap |

kan siikerhetsriskerna elimineras.
Riskanalyser och siikerhetspolicy dir et
steg pd viigen att bemiistra [T-relaterade
siikerhetsproblem.

Minga ir de inom organisationer och
foretag som inte kan stilla sig utanfor si-
kerhetsproblemen. Foretagsledare, sé-
kerhetschefer, niitansvariga, systemut-
vecklare och andra som har ett ansvar fir

en siker informationshantering iir beréir- |

ar en “vara”

som saljes mede

sakerhet

da. En amerikansk marknadsstudie visar
att IT-slikerhet Hr just nu det hiigst prion-
terade IT-omrddet fir amerikanska IT-
chefer.

Uttkat samarbete med Dotcom

Hittills har vra anstriingningar resulte- |

rat i uppdrag till flera stora kunder, sa-
som Riksforsiikringsverket, Europoli-
tan, Rymdbolaget, Riksskatteverket,
Volvo, SAS, Tkea och icke att firgliim-
ma Enator AB.

Milet fir dret jir ait utdka samarbetet
med Enator Dotcom. Det kan ge “inglng-
ar” till for oss nya regionala kunder, som
har hiig medvetenhet kring siikerhet och
som insett att med midjligheter fljer risker.

Ménga foretag har ett stort kapital i
form av information och kunskap. Och
forlorad, stulen eller for-
vanskad information kan
innebiira slutet f6r fGreta-
get. Dirfor maste de ha en
siikerhet som stir i relation
till viirdet av den informa-
tion de dger.

Det vi kan erbjuda dir si-
kerhetsanalyser, ta fram

givande och stid i foreta-
Y pens siikerhetsarbete. Vi
kan till och med erbjuda
siikra I'T-1bsningar.

sikerhetspolicy, vara rad- |

-

Wi giir ocksd kontroller av brandviggar
och instillningar pd servrar i niitet, s k
penetrationstester. Vi erbjuder sikerhets-
lésningar kring PKI (Public Key Infra-
structure), som iir ett vedertaget begrepp
foor att sikerstiilla elektronisk identiteter.
PKI iir en frutsétining for att vi ska kun-
na kispa och siilja varor och tjiinster dver
Internet.

Den fysiska sakerheten
WVirt utbud av tjiinster innehiller dven
lsningar fisr den fysiska sikerheten. Vi
arbetar bland annat med |m5:-:erknmrr?
system, brandlarm, inbrottslarm oc
driftéwvervakning.

Hans Sundkvist har fitt ansvaret for
att expansionsomridet Sikerhet ska f
siitta att utvecklas. Och arbetet inne
bland annat att utvidga samarbetet med
tvriga Enatorbolag. Och sjilvklart bear-
betas nya kunder men ocksi gamla kun-
der for merfirsiljning.

Hans har tll sitt forfogande medarbe-
tare frin sdvil affirsenheten Foretags-
kommunikation som Data- och telekom-
munikation. Det iir dessa som ska bygga
vidare pd de goda forulsiittningar som
finns och pd de anstriingningar som hit-
tills gjorts.

Att siilja siikerhet dr att silja rygghet
och ullit. *
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Yolanda Wetterstrim/KF birjade den
| december 1998 som konsult pi Fire-
sskommunikation 1 Solna.

Yolanda kommer niirmast frin DHL
International AB.

Roland Wester/EM iir sedan den 14 ja-
nuari anstilld pAd Marknadsavdelningen i
Malmi.

Roland kommer niirmast frin Prosolvia.

NYA MEDARBETARE

Gunnar Lindstrém/KR ir fr o m den |
januari anstiilld som ingenjor pd Radio-
kommunikation 1 Arboga.

Gunnar kommer nfirmast frin Volvo
Aero, Arboga.

Niclas Ridefjord/KS ir sedan den |
februar anstiilld som konsult pd Data-
och telekommunikation 1 Vix)é.

Niclas dr klar med sin higskoleutbild-
ning och har gjort sitt ex-arbete pd KS.

Fredrik Svensson/KR iir sedan den 4
januvari anstilld pid Radiokommunikation
1 Arboga som teleingen)ir.

Fredrik kommer niirmast frin TeleBola- -
get MKAR, Orebro.

Piir Wikstrin/KF bdrjade den 1 febru-
ari som konsult pd Foretagskommunika-
tion i Borliinge.

Pir har tidigare vant IT-samordnare
inom Mora kommun.

’“m-{iﬁrnn Oskarsson/KF, Arboga
1ster Ericsson/KS, Viixjo

Bjérm Lagerquist/KR, Linképing
Hikan Svensson/KR, Vixjo
Kennert Andersson/KR, Viixji
Peter Lekvall/K5, Arboga

-
i

mig till viren.

Hilsningar
Laila Perersson

En viinlig hiilsning
Giran "Godby™ Johansson, Arboga
L

TACK

Tack kiira kollegor for lattsprungen griisklippare som jag tack vare Er kan skaffa

Tack ocksi fir niistan 20 mycket trevliga &r! Lycka till med Enator!

Ett varmt tack till chefer och arbetskamrater for uppvakiningen vid min avtalspensio-
nering sedan den 26 februari 1999 och inte minst for alla de fina dren tillsammans,

Kommunikatdren = 1989 Nummer 1

Link6pings-
ganget har flyttat

Viira medarbetare i Linkiping har flytat
till nya lokaler.
De finns numera pi:
Teknikringen 4
583 30 Link&ping
Deras nya fax-nr: 013 - 234303
Tel-nummer till:

Ake Englund 013 - 234336
Lars Svensson 013 - 234338
Morgan Lanz 013 - 234336
Ulf Rydberg 013 - 234337
Lars Bogren 013 - 234334
Lars Tellstriim 013 - 234332
Mikael Sjisherg 013 - 234333
Birgitta Diiljemar 013 - 234331
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et finns natu
afférsvérde |
avstandet mella
| detta har'’
the digital future
betydelse.
Detta pastod Bl
sitt besdk | Mal
passande nog
rubrik pa sitt fo

Men om Bill Gates
niimnde att Enator
har del i denna ut-
veckling fr osiikert.
Men att vi har med-
verkat till ant kunna
skicka 200 miljoner
telefonsamtal - sam-
tidigt — genom en ka-
bel, som har en dia-
meter sor som  en
tumnagel, ir siikert. Det kiinns kanske lite
tréingt, men ir fullt méjligt tack vare unna
optofibertridar.

Denna lilla kabel har en striickning pa |

40 kilometer och gir mellan Sverige
och Danmark i den jimviigsvaning som
hiller pi att byggas pd Oresundsfisrbin-
delsen,

Agaren till kabeln iir Oresundskonsor-
tiet. Men det iir Enator som fin uppdraget

att ta fram afffirskonceptet och produkt-
specifikationen for ait ge kommersiclla

| forutsiittingar fir ait investeringarna ska

komma till nytta.
Idag arbetar Enator vidare tillsammans

| med Oresundskonsortiet med att etablera
| en foirsdljningsorganisation fir  friimst
| marknadssegmentet teleoperatiirer.  Det
| finns ett mycket stort antal intressenter till

en internationell och Oppen fiberinfra-

Jarnvagsvaningen pa Oresundsidroindelsen r i vardande. Men det &r inte bara tag som
ska rusa fram har utan dven tele- och datakommunikation. Kabeldragningen &r i full
géng och i Enators lagande ligger inte bara att arbeta med afférskonceptet utan ocksa
att inspektera pa plats hur vara tekniska specifikationer frverkligas.

12

struktur Fir tele- och datafSrbindelsen.
Fiir att klara av erforderliga kontakter och
avtalsfirhandlingar kriivs kompetens och
resurser, bide fir den forsta anstormning-
en men iven fiir kontinuerlig drift.
Affirskonceptet med priser och andra

| villkor presenterades pd ett mdte for en
| tid sedan for inbjudna operatiirer. Nistan

omedelbart kunde man starta forhand-
lingar och snart kontraktera de férsta
operatiirerma. De som friimst kan tinkas

| wvara intresserade av en "cgen” forbindel-
| se dver sundet dir forstis de stora l.u.:li.:u~ ;

ratirerna men ocksi banker, stora fire-
tag, htgskolor, universitet och sjukhus.
Men att det ocksi har ett riksintresse
understryks av att regeringens IT-infr-
strukturutredning anordnat ett mgiunh"
ridslag. Framférallt &r det det framtida
behovet av "fri"” infrastruktur och sta-
tens roll och ansvar som ska diskuteras.
Parallellt med denna aktivitet piagar
arbetet med kontrakisforhandlingar
med mobiloperatérerna for att starta
uppbyggnaden av GSM-niitet fiir mo-
biltelefonin. L

i “Never before has
innovation affered
the promise of so much
for 50 many in

5o short @ fime.”
b Bill Gares/
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